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EUROFUNDS CONSULTANTS GROUP

(ECG) Sp. z o0.0. to miedzynarodowy zespot Ekspertow i Konsultantéw Funduszy
Europejskich  posiadajacy Akredytacje Rady Programowo-Akredytacyjnej
Education and Accreditation Program - European Funds Advisor. EUROFUNDS
CONSULTANTS GROUP Sp. z o.0. posiada Certificate Referencing otrzymany w

ramach Education and Accreditation Program - European Funds Advisor

Akredytacja KFE (Education and Accreditation Program - European Funds Advisor)
ktora posiadaja nasi Konsultanci nadawana jest przez niezalezng Rade
Programowo - Akredytacyjng sktadajaca sie z uznanych i doswiadczonych
praktykow w zakresie rozwoju regionalnego, prawa miedzynarodowego, finansow
publicznych i funduszy europejskich. Posiadanie Akredytacji jest obiektywnym
sprawdzianem - co roku aktualizowanym - posiadanych umiejetnosci
i doswiadczen Konsultantéw Funduszy Europejskich. Kluczowym kryterium oceny
KFE sa kwalifikacje i doswiadczenie zawodowe poparte konkretnymi sukcesami w
zakresie rozwoju regionalnego, rozwoju przedsiebiorczosci innowacyjnej przy

wykorzystaniu funduszy europejskich.

Posiadanie Akredytacji KFE jest pierwszym Certyfikatem Referencyjnym, ktory
zostat uznany przez liczne grono wybitnych osob i instytucji w Polsce i Unii
Europejskiej za liczace sie swiadectwo potwierdzajace wysokie kompetencje w

zakresie wykorzystania funduszy europejskich.

KADRA - EUROFUNDS CONSULTANTS GROUP

ECG skupia wszystkich Akredytowanych Konsultantéw Funduszy Europejskich
dziatajacych w obszarze konsultingu funduszowego. Konsultant KFE, ktory zostaje
zaproszony do wspotpracy i reprezentacji ECG w kontakcie z Klientem posiada
minimum 3 letnie doswiadczenia funduszowe poparte konkretnymi sukcesami.
Kadra, ktora stanowi trzon naszego zespotu to grupa ponad 100 Ekspertow z
minimum 5 letnim doswiadczeniem projektowym. Eksperci ECG sa gtownymi
koordynatorami wszystkich dziatan projektowych dostarczajac naszym Klientom
kompleksowe rozwiazania. Posiadanie tak licznej grupy Konsultantow na terenie

RP i Europy umozliwia ECG bezposredni kontakt z Klientem.
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KROTKI KATALOG CECH, JAKIMI WYROZNIA SIE
KONSULTANT ECG

* Ma podstawowga wiedze o branzy, ktora chce obstugiwac.

= Ma pojecie o finansach: zna sie na przeptywach, analizie efektywnosci,
badaniu kondycji finansowej firm.

= Jest krytyczny - wskazuje zardéwno alternatywne rozwiagzania, jak
i zagrozenia (osoba z, zewnatrz, ktora nie jest emocjonalnie zwigzana
z firma, tatwiej dostrzega stabe punkty przedsiewziecia).

= Jest przygotowany, aby otwarcie, stwierdzic¢, ze projekt ma mate szanse na
dofinansowanie, jesli tak jest.

= Nie obiecuje klientom czego$, czego nie sprawdzit.

= Uczciwie mowi swoich referencjach - klient musi by¢ swiadom ryzyka, jakie
wiagze sie z zatrudnieniem konkretnego doradcy.

= Jest dobrze poinformowany. Powinien umie¢ pokaza¢ szanse i nowe

mozliwosci.

W RAMACH STALEJ WSPOLPRACY PROPONUJEMY:

= Kompleksowe doradztwo i obstuge w zakresie planowania, przygotowania
i realizacji petnych dokumentacji dla inwestycji wspétfinansowanych z
funduszy UE.

= Dziatania w zakresie planowania i wdrazania programow dotyczacych
reaktywacji regionow.

=  Ustugi doradcze w zakresie projektowania rozwoju przedsiebiorczosci,

= Koordynacje projektéw w ramach PPP i marketingu terytorialnego

GWARANTUJEMY:

= Miedzynarodowe doswiadczenie i wysokie kompetencje Konsultantow
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zaangazowanych w realizacje zadan wynikajacych z umowy wspotpracy

= Rozliczenia wg zasady — Success fee przy projektach zatwierdzonych
do przygotowywania.

= Gwarancje rzetelnosci sSwiadczonych wustug - wszyscy Konsultanci
sq zobowiagzani do przestrzegania Kodeksu Dobrych Praktyk Konsultantow

Funduszy Europejskich
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PRZYKLADOWY ZAKRES PRAC DO WYKONANIA W
ZAKRESIE POZYSKANIA FUNDUSZY UE

1.

10.
11.

12.

13.

14.

15.

16.

17.

18.

19.

20.
21.

Identyfikacja problemu, potrzeby, ktora stanowi przyczyne ubiegania sie
0 wsparcie.

Identyfikacja dziatania programu, ktore w swych zatozeniach i celach
odpowiada potrzebie wsparcia i wpisuje projekt w dziatanie adekwatne do
potrzeb beneficjenta.

Analiza tzw. ,kryteridbw wejscia”, - Czy projektodawca wpisuje sie w tzw.
definicje Beneficjenta i jest uprawniony do wsparcia. Czy jego dziatalnos¢
lub planowana inwestycja nie znajduje sie w sektorze wytaczonym ze
wsparcia?

Analiza petnej dokumentacji wtasciwej dla konkretnego dziatania?

Analiza realnosci i zgodnosci planowych inwestycji z celami instytucji
finansujacej?

Analiza potencjalnych kosztow kwalifikowanych do objecia wsparciem?
Analiza dokumentacji administracyjno prawnej Beneficjenta.

Analiza potencjatu ludzkiego zdolnego do realizacji i osiagniecia
zamierzonych rezultatow przez Beneficjenta /projektodawce.

Analiza konkurencji - czy inne organizacje realizuja juz podobne projekty?
Analiza i oszacowanie szans projektu wg kryteriow instytucji finansujacej.
Wstepne przygotowanie koncepcji projektu wg. wymogow instytucji
finansujacej.

Przygotowanie i skompletowanie wszystkich wymaganych zatacznikow
dokumentacji aplikacyjnej.

Przygotowanie dokumentacji aplikacyjnej (wniosku o dotacje - przygotowanie
whniosku jest ostatnim etapem przygotowania aplikacji).

Skompletowanie petnej dokumentacji aplikacyjnej projektu i ztozenie go
w odpowiedzi na ogtoszony konkurs.

Analiza umowy wykonawczej pomiedzy Beneficjentem a Instytucja
Finansujaca.

Przygotowanie dziatu ksiegowego i finansowego do obstugi projektu.

Nadzor nad przygotowaniem SWIZ w ramach wymogow PZP.

Kontrola realizacji harmonogramu dziatan w oparciu o projekcje budzetowa.
Przygotowanie i nadzor promocji projektu.

Raportowanie w ramach procesu monitoringu realizacji projektu.
Przygotowanie raportéw i sprawozdan kwartalnych, rocznych i koncowych

projektu.
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ZAKRES USLUG

W ramach optaty zryczattowanej + prowizja liczona od wartosci pozyskanej dotacji lub
zewnetrznych funduszy pozyczkowych proponujemy:

A. Doradztwo na etapie planowania inwestycji pod katem
dostepnosci i mozliwosci ich wspoétfinansowania lub finansowania z
funduszy europejskich (udziat w spotkaniach Zarzadu lub grup
zadaniowych).

B. Monitoring i analiza dostepnosci funduszy na planowane

inwestycje (raportowanie w miare potrzeb 1-3 razy na kwartat):

- Identyfikacja problemu, potrzeby, ktdra stanowi przyczyne ubiegania
sie o wsparcie.

- ldentyfikacja dziatania programu, ktore w swych zatozeniach i celach
odpowiada potrzebie wsparcia i wpisuje projekt w dziatanie adekwatne do
potrzeb beneficjenta

- Sprawdzenie tzw. ,kryteriow wejscia”, - Czy projektodawca wpisuje
sie w tzw. definicje Beneficjenta i jest uprawniony do wsparcia. Czy
dziatalnosc¢ lub planowana inwestycja nie znajduje sie w sektorze
wytaczonym ze wsparcia?

- Analiza dokumentacji wtasciwej dla konkretnego funduszu?

- Analiza realnosci i zgodnosci planowych inwestycji z celami instytucji
finansujacej?

- Analiza potencjalnych kosztow kwalifikowanych do objecia wsparciem?

— Analiza dokumentacji administracyjno prawnej Beneficjenta.

- Analiza potencjatu ludzkiego zdolnego do realizacji i osiagniecia
zamierzonych rezultatow przez Beneficjenta

- Analiza konkurencji - czy inne organizacje realizuja juz podobne projekty?

- Analiza i oszacowanie szans projektu wg kryteriow instytucji finansujacej.

C. Zakres prac przyjmowanych jako zlecenie:
1. Wstepne przygotowanie koncepcji projektu
2. Nadzor nad przygotowaniem dokumentacji technicznych zwigzanych
z inwestycja pod katem wymogow UE
Opracowanie wniosku aplikacyjnego projektu
Opracowanie studium wykonalnosci lub biznes planu
Opracowanie analiz finansowych, ekonomicznych, Cash flow
Nadzoér nad przygotowaniem Specyfikacji Istotnych Warunkéow Zamowienia
wg Prawa Zamowien Publicznych i przeprowadzenie przetargu
Skompletowanie petnej dokumentacji aplikacyjnej projektu i ztozenie
go w odpowiedzi na ogtoszony konkurs.
Analiza umowy wykonawczej, pomiedzy BO a Instytucja Finansujaca.
Przygotowanie dziatu ksiegowego i finansowego do obstugi projektu.
0. Przygotowanie wniosku kredytowego na pokrycie wktadu wtasnego lub
prefinansowanie kosztow projektu
11. Kontrola realizacji harmonogramu dziatan w oparciu o projekcje
budzetowa
12. Nadzér promocji projektu
13. Raportowanie w ramach procesu monitoringu realizacji projektu
14. Przygotowanie raportow i sprawozdan z realizacji projektu
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CENNIK

ZAKRES UStUG Stawka/rodzaj optaty

0d 250,00 zt netto/ za efektywna godzine pracy konsultanta /
lub ryczatt miesieczny od 7500,00 zt netto przez caty czas
trwania umowy.Optata zryczattowana dodatkowo obejmuje:
PELEN A,B,C Koszt transportu na terenie RP i udziat w spotkaniach z
Zarzadem lub grupami zadaniowymi 1-2 w miesiacu,
Opracowanie raportow w miare potrzeb 1-3 razy na kwartat wg
zadan okreslonych umowa .W cene nie sg wliczone ewentualne
koszty noclegow i wyzywienia i koszty podrdzy zagranicznych.

0d 250,00 zt netto/ za efektywna godzine pracy konsultanta / lub
ryczatt zadaniowy od 3500,00 netto. Zakres zadan C1 do C14 /
Wyceniane indywidualnie wg % (tabela ponizej). Prowizja liczona
od WARTOSCI DOTACJI lub zewnetrznych funduszy pozyczkowych
rozliczana na zasadzie SUCCESS FEE

Wartos¢ wnioskowanej dotacji dla

OGRAZIEZONY wybranego projektu >499tys >1mln <1mln
z % od wartosci
dotacji - 30% ptatne, po uzyskaniu informacji,

ze projekt znalazt sie na liscie
projektow rekomendowanych do
dofinansowania

~ 40% podpisaniu umowy dotacji 10% 8%

~ 30% ptatne po zakonczeniu projektu
(w przypadku, kiedy Konsultant ECG
odpowiada za realizacje i rozliczenie
projektu)

STANDARDY OBStLUGI

* W ciagu 24h(dni roboczych) po zgtoszeniu (przestaniu KARTY INFORMACYJNEJ -

zatacznik do informatora) przedstawiciel Biura Obstugi Klienta ECG kontaktuje sie
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Klientem i ustala termin spotkania z Akredytowanym Konsultantem Funduszy
Europejskich.

» Spotkanie z Konsultantem KFE ma na celu uszczegoétowienie pracy, jaka ma byc
wykonana. Spotkania weryfikacyjne sa bezptatne.

*  Wszyscy Konsultanci KFE pracujacy w ECG legitymuja sie wizytowka, na ktorej
znajduje sie nr akredytacji KFE. W przypadku watpliwosci, co do statusu
Konsultanta prosimy o kontakt 0.801.88.55.22 lub sprawdzi¢ status aktywnosci

Konsultanta na stronie www.eurofunds.org/baza
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LISTA USLtUG DODATKOWYCH, KTORE MOGA BYC ROZLICZANYCH IDYWIDUALNIE,
JEZELI ZLECENIODAWCA NIE SKORZYTAL Z OPCJI RYCZALTOWEJ

» Opracowanie biznes planu dla projektow dofinansowanych ze srodkéw UE
e Opracowanie studium wykonalnosci na infrastrukture

e Opracowanie studium wykonalnosci na parki technologiczne

¢ Opracowanie programu rewitalizacji

* Przeprowadzenie ewaluacji ex ante, ex post programu, projektu
*  Przeprowadzenie monitoringu wdrazania projektu

* Opracowanie strategii rozwoju gminy

* Przeprowadzenie audytu projektu dofinansowanego

* Opracowanie analizy wptywu oddziatywania na Srodowisko

¢ Przygotowanie planu marketingu terytorialnego

* Przeprowadzenie ewaluacji tematycznej

e Ocena konkurencyjnej pozycji przedsiebiorstw (Opracowanie raportu
opisujqcego biezqcq sytuacje firmy w powiqzaniu z jej konkurencjq i firmami
wspotpracujgcymi. Ustugi te rozpoczng sie od sporzqdzenia analizy konkurencyjnej
pozycji przedsiebiorstwa poprzez porownawcze okreslenie sytuacji sektora w
odniesieniu do innych sektorow, az do zdefiniowania pozycji indywidualnego
przedsiebiorstwa w sektorze)

¢ Doradztwo w zakresie zasad prowadzenia przedsiebiorstwa na terytorium Unii

Europejskiej

- Analiza zasad, procedur, norm, obowiqzujgcych przepiséow i wymagan
koniecznych do spetnienia przez przedsigbiorstwa w celu sprawnego
funkcjonowania na terytorium UE

-~ Ocena konkurencyjnej pozycji przedsiebiorstwa na rynku

—  Opracowanie i przygotowanie do wdrozenia strategii rozwoju przedsiebiorstwa

- Planowanie inwestycyjne

« Opracowanie i wdrozenie planow rozwoju przedsiebiorstwa
- wprowadzenie nowych produktéw na rynek, analizy cyklu zycia produktu, wyglad
produktu, zarzqdzanie produktem i znakiem firmowym, okreslenie miejsca
produktu / grupy produktu / znaku firmowego na rynku),
- analizy sprzedazy, reklama i promocja sprzedazy,
Public Relations - opracowanie koncepcji wizerunku przedsiebiorstwa na rynku);
- Strategia cenowa (cele strategiczne: przetrwanie, maksymalny biezqcy zysk,
maksymalny biezqcy przychéd, maksymalny wzrost sprzedazy, maksymalizacja
zyskow bazujgca na wysokiej cenie produktéow o wysokiej konkurencyjnosci,
kierowanie jakosciq, oszacowanie popytu, oszacowanie kosztéw, analizy cenowe
konkurencji, ustalanie / réznicowanie cen)
- Strategia kosztéw (ksiegowos¢, budzetowanie, analizy kosztéw, kontrola)
- Strategia organizacyjna (podziat obowiqzkdéw, budowanie struktury organizacji,
projektowanie mechanizméw koordynacji, systemy komunikacji, reengineering)
— Strategia rozwoju zasobéw ludzkich (budowanie polityki personalnej,
profesjonalna rekrutacja i selekcja personelu, system oceny pracownikow,
strategia motywacyjna).
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